
 

 

 

        

    

    

Nagolder Kompetenzdialog – Innovation Vertrieb 
Workshop Optimierung von vertrieblichen Abläufen  
 
MitMitMitMittwoch, 1twoch, 1twoch, 1twoch, 15555....    JuliJuliJuliJuli    2009, Beginn 12009, Beginn 12009, Beginn 12009, Beginn 13333::::33330000    Uhr Uhr Uhr Uhr     

N.E.T.Z., LiseN.E.T.Z., LiseN.E.T.Z., LiseN.E.T.Z., Lise----MeitnerMeitnerMeitnerMeitner----Str. 21, 72202 NagoldStr. 21, 72202 NagoldStr. 21, 72202 NagoldStr. 21, 72202 Nagold    

 
 

Programm 

11113333:15:15:15:15 CheckCheckCheckCheck----In der TeilnehmerIn der TeilnehmerIn der TeilnehmerIn der Teilnehmer     

11113333::::30303030    EinführungEinführungEinführungEinführung::::    MMMMehr Transparenz für exzellente Kundenkommunikation  ehr Transparenz für exzellente Kundenkommunikation  ehr Transparenz für exzellente Kundenkommunikation  ehr Transparenz für exzellente Kundenkommunikation      

11113333::::44445555    Themen Themen Themen Themen der Teilnehmer der Teilnehmer der Teilnehmer der Teilnehmer zusammenfassenzusammenfassenzusammenfassenzusammenfassen    und und und und priorisierenpriorisierenpriorisierenpriorisieren    

    ((((Flip Chart, Karten, Bewertungspunkte)  

11114444::::30303030 OptimierungOptimierungOptimierungOptimierung    bestehendebestehendebestehendebestehenderrrr    VertriebsaVertriebsaVertriebsaVertriebsabläufebläufebläufebläufe    

15151515::::33330000 KaffeKaffeKaffeKaffeeeeeppppauseauseauseause 

16161616::::00000000 Effektiver arbeiten durch bEffektiver arbeiten durch bEffektiver arbeiten durch bEffektiver arbeiten durch besseesseesseessere Nutzung bestehender Toolsre Nutzung bestehender Toolsre Nutzung bestehender Toolsre Nutzung bestehender Tools    undundundund    ddddemememem    EinsatzEinsatzEinsatzEinsatz    

    bedarfsgerechter bedarfsgerechter bedarfsgerechter bedarfsgerechter ToolsToolsToolsTools    

16161616::::45454545 Erarbeitung individuellerErarbeitung individuellerErarbeitung individuellerErarbeitung individueller    OptimierungsvorschlägeOptimierungsvorschlägeOptimierungsvorschlägeOptimierungsvorschläge    für Ihrfür Ihrfür Ihrfür Ihr    UnternehmeUnternehmeUnternehmeUnternehmennnn        

    Gruppenarbeit 

17:3017:3017:3017:30        AbschlussAbschlussAbschlussAbschluss        
    
    
    

    
Die Kostenbeteiligung beträgt Die Kostenbeteiligung beträgt Die Kostenbeteiligung beträgt Die Kostenbeteiligung beträgt €  95,€  95,€  95,€  95,----    je Teilnehmer je Teilnehmer je Teilnehmer je Teilnehmer (Zzgl. 19% MwSt.).(Zzgl. 19% MwSt.).(Zzgl. 19% MwSt.).(Zzgl. 19% MwSt.).    
    
Mit dMit dMit dMit der Anmeldebestätigung erhalten Sie eine Rechnung über den Teilnahmebetrag. er Anmeldebestätigung erhalten Sie eine Rechnung über den Teilnahmebetrag. er Anmeldebestätigung erhalten Sie eine Rechnung über den Teilnahmebetrag. er Anmeldebestätigung erhalten Sie eine Rechnung über den Teilnahmebetrag.     
    


